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Il successo di una impresa dipende dalla sua capacità di vendere i 
propri prodotti e i propri servizi e quindi di stipulare contratti; la 
globalizzazione dei rapporti commerciali peraltro presenta , per il 
giurista, una speciale difficoltà, e cioè di dover essere in grado di 
elaborare contratti che recano (nei soggetti contraenti, nel luogo 
di conclusione del contratto, nel luogo di esecuzione della 
prestazione, nella legge applicabile, nel foro competente, 
eccetera) elementi di internazionalità. Scopo di questa 
“Introduzione” al contratto internazionale è pertanto quello di 
fornire le nozioni teoriche di base per operare con competenza in 
questo ambito.
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